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- Futurodei commercialisti
~ tracompetenza e network

Competenza, specializzazioni, network e aggregazi’oni,
rinnovato patto di fiducia con i clienti: SONO le_ hpee
attorno a cui la professione di dottore commercialista

sta cercando di costruire il futuro. Se ne e parlato duran-
te il VII Forum dell’Aidc, I’Associazione italiana dottori
commercialisti, ieri a Bologna. L’incontro «per parlare
dinoi», come ha detto il presidente Aidc, AndreaFerra-
ri, ha chiamato imprenditori, politici, professoriuniver-
sitari. Agliimprenditori e stato chiesto di essere perun
momento ad dell’azienda-dottori commer-
INCONTRO cialistie immagingrg quali }eve aziongre per
A BOLOGNA vincere lacompetizione, ai professori quali
Sié svolto ieria devono essere i capisaldi dellalegislazione
Bolognail settimo  professionale, alla political’'impegno a so-
forum dell'Aidc. stenere il cambiamento voluto dal basso. I
Il presidente capisaldi del cambiamento dovranno essere
Ferrari: unincontro  gpecializzazione e aggregazioni. «Occorre
perparlaredinol  pyptare sullaconsulenza - hadettoil presi-
dente del Consiglio nazionale, Massimo
Miani -. Gli studi individuali, che oggi sono circal’80%,
non possono competere con le grandibanche o conle
software house. Occorre puntare sulle competenze. Lo
stiamo gia facendo con le specializzazioni, non abbia-
mo studiato per trasmettere dichiarazioni deiredditi.
lla crescita delle competenze va aggiuntal'aggregazio-
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