
Il processo negoziale
Quinta Lezione
28 marzo 2023 
dalle ore 9.30 alle ore 13.30

in presenza presso la sede di AIDC Milano in via Fontana, 1 

IL PROCESSO NEGOZIALE 
La negoziazione è definita come “un processo extragiudiziale di Comunicazione 

Strategica volto alla risoluzione dei conflitti”. Tale processo può essere diviso in 

tre fasi: preparazione, atta a identificare gli interessi che si vogliono soddisfare; 

trattativa, in cui si comprendono gli interessi altrui e si presentano i propri; 

accordo, ovvero la co-progettazione. 

 

Relatori:
Luca Brambilla è Direttore dell’Accademia di Comunicazione Strategica, società 

specializzata nella creazione di Master One to One per Executive.

Giorgia Raguzziè Vice Direttore dell’Accademia di Comunicazione Strategica, 

società specializzata nella creazione di Master One to One per Executive fondata 

dal prof. Luca Brambilla. 

Moderatore:
Elisa Belloni - Dottore Commercialista

Il sottoscritto C.F.

E-mail Telefono

[   ]   Associato AIDC [   ]   Non associato AIDC

SOLO per i NON ASSOCIATI - dati per la fattura

Indirizzo

P.IVA

Importante
 

 

 

 

QUOTA DI PARTECIPAZIONE 
PER ASSOCIATI AIDC
150,00 €

QUOTA DI PARTECIPAZIONE 
PER NON ASSOCIATI AIDC
200,00 € + IVA

 

 

MODALITÀ DI ISCRIZIONE
con relativo pagamento se 

dovuto,direttamente on-line sul nostro sito 

entro e non oltre il 27 marzo 2023 
www.aidc.pro/milano ovvero presso gli 

uffici della segreteria via e-mail:

segreteria.milano@aidc.pro con copia del 

bonifico pagabile presso:

Banca Cesare Ponti

Sede di Milano

Piazza del Duomo 19, Milano

Codice IBAN:

IT28I0308401600000048501284

Intestato a AIDC - Sezione di Milano

Si prega di indicare nella causale del
bonifico il numero del corso 1/23

 

 

AIDC Sezione di Milano
Via Fontana, 1 - 20122 Milano

Tel. +39 02 55017651
Fax +39 02 55019849

Email segreteria.milano@aidc.pro
Web www.aidc.pro/milano
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